
NOTICIAS  
SEMANA Y CARRERA DEL CORAZÓN

Del 25 al 29 de septiembre tuvo lugar en Madrid, organizada por la Fundación Española del Corazón (FEC), la XXXI 
Semana del Corazón, durante la cual se celebraron numerosas actividades con el objetivo de concienciar a la población sobre la importancia
de tener unos hábitos de vida saludables con el fin de prevenir enfermedades cardiovasculares.

En la Inauguración Oficial, a la que asistimos, pudimos disfrutar de la compañía de la Infanta Doña Margarita de Borbón, Presidenta de
Honor de la FEC. Además, aprovechamos la ocasión para hacer un curso rápido de reanimación cardiopulmonar (RCP) ofrecido por la 
Sociedad Española de Cardiología (SEC).

También el sábado 26 de septiembre, se celebró en la Casa de Campo de Madrid la VI Carrera Popular del Corazón, en la que participaron
varios miembros del equipo de Henry Schein España.
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ESPAÑA ABRE SUS PUERTAS DE NUEVO
A LOS MEDIOS ESPECIALIZADOS EN SALUD DENTAL

El distribuidor de productos de salud dental líder en España presentó 
sus soluciones de valor añadido: BUSINESS SOLUTIONS

El segundo «encuentro con la prensa» exclusivo de Henry Schein se celebró el miércoles 14 de octubre de 2015 en el Centro Tecnológico de Henry Schein
en Madrid. Varios representantes de la prensa especializada en salud dental se reunieron con el fin de conocer más la compañía y sus ofertas de servicio inte-
gral, así como para escuchar la opinión de Henry Schein sobre el futuro de la odontología en España. 

Este encuentro con los medios comenzó con una presentación acerca de las oportunidades en el mercado español de la salud dental, las innovaciones en el
portfolio de productos y servicios de la compañía, así como ConnectDental. Desde la introducción con éxito, Henry Schein España ha integrado varios pro-
ductos adicionales bajo el paraguas ConnectDental que ayudan a mejorar la eficiencia de la consulta y del laboratorio y a mejorar la calidad de la atención al
paciente.

Este año, Henry Schein presentó el lanzamiento de su programa de soluciones de valor añadido, también llamado BUSINESS SOLUTIONS. Este se com-
pone de: asesoría, formación clínica y laboratorio, marketing digital, software de gestión, plataforma digital clínica y laboratorio, IT infraestructuras y comu-
nicación, contratos de mantenimiento, diseño de clínicas y financiación a medida. Este paquete de soluciones facilita a los profesionales del sector dental a
dirigir una clínica más eficiente para prestar una calidad de servicio mejor a los pacientes. 

«Estoy muy orgulloso de presentarles el nuevo concepto de BUSINESS SOLUTIONS que se lanza al mercado
hoy mismo», subraya Juan M. Molina, director general de Henry Schein en España y Portugal. «Nuestros servi-
cios de valor añadido van orientados a ayudar a nuestros clientes en unos momentos en el que el mercado está en
pleno cambio, donde la concentración de clínicas y fabricantes, así como las necesidades de los pacientes cada vez
con más facilidad de acceso a la información, hace complejo poder prestar atención a la gestión de la clínica para
seguir ganando en eficiencia y fidelización de clientes. Ese es nuestro objetivo. Ayudar a los profesionales de la
salud a gestionar mejor sus clínicas mientras ellos cuidan de sus pacientes.» 

A continuación, los participantes tuvieron la oportunidad de conocer más acerca de los productos y los dife-
rentes servicios de este distribuidor especializado en salud dental mediante demos de información interactivas.
El equipo de especialistas informó a la prensa especializada en salud dental sobre las mejores prácticas en los
ámbitos de clínica y laboratorio.

Además de estos temas, los participantes también recibieron un resumen detallado del programa global
Henry Schein Cares y sobre proyectos equivalentes españoles, como la continuidad del programa “Back to
School” (Vuelta al cole) o el compromiso de los Team Schein Members con la comunidad. Puede obtener
más información en
www.henryschein.es
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NOTICIAS  
“REUNIÓN ANUAL DE LA SOCIEDAD ESPAÑOLA DE 
PRÓTESIS ESTOMATOLÓGICA Y ESTÉTICA – SEPES”

Henry Schein ha participado un año más en la Reunión Anual de la Sociedad Española de Prótesis Estomatológica y Estética - SEPES,
celebrada el pasado fin de semana en Sevilla. Tanto clínicas como laboratorios han podido compartir por primera vez un mismo programa 
científico: "Clínica y Laboratorio & Ciencia y Arte" que han convertido a �#SEPES uno de los congresos más multitudinarios de 2015.

En Sevilla Del 9 al 11 de Octubre. 
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En la fotografía adjunta importantes personalidades del sector (izda-dcha):
Eduardo Anitua, José Manuel Navarro, Nacho Rodríguez, Juan M. Molina y Jaime

Gil. Gracias a todos por su presencia y aportación a la industria.
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Ponente: Dr. Pascal Magne
INFORMACIÓN E INSCRIPCIONES
Tel: +34 646 45 62 68 – Fax: +34 91 517 87 89
Contacto: Belén G. Bañegil - belen.banegil@meetandforum.com
www.dental-limits.com

“ESTÉTICA Y LONGEVIDAD PREDICTIBLE CON 
RESTAURACIONES DE PORCELANA”

MADRID Centro tecnológico Henry Schein

– 6 y 7 de noviembre de 2015 – 

Opciones para el tratamiento estético ultraconservador
Pese a que la cerámica adherida parece representar la restauración biológica, funcional, mecánica y estética más avanzada de los dientes
anteriores comprometidos, sigue incrementando el número de estrategias terapéuticas ultraconservadoras. El clínico se encuentra ante
muchas modalidades de tratamiento estético. La principal desventaja de esta evolución es que cada vez resulta más complicado decidirse
por la opción correcta en una determinada situación clínica. La disponibilidad de diferentes alternativas de tratamiento a menudo per-
mite la selección de un método que conserva una cantidad máxima de tejido intacto y que cumple con el principio biomimético. 
Las opciones terapéuticas siempre deberían incluir primero los procedimientos más simples como los tratamientos químicos y las resinas
compuestas a mano alzada, y después avanzar hacia métodos más sofisticados como los laminados. 

El objetivo de este curso es determinar qué situaciones clínicas no requieren de recubrimientos cerámicos, sino que pueden resolverse
con técnicas ultraconservadoras combinadas con blanqueamiento, aplicación directa de resinas compuestas y readhesión de fragmentos,
siempre que sea posible. En la parte práctica de este curso se revisarán los elementos importantes de la morfología dental a través de un
ejercicio de encerado y la correspondiente aplicación de resinas compuestas utilizando la técnica de estratificación natural. 

Después de esta presentación, los asistentes sabrán:
· Determinar en qué situaciones no se requieren recubrimientos cerámicos, sino que se pueden resolver con técnicas ultraconservadoras
combinadas con el blanqueamiento, la aplicación directa de resinas compuestas y la readhesión de fragmentos.
· Optar por las técnicas más seguras y fiables del blanqueamiento vital y no vital.
· Mejorar sus habilidades en morfología dental y en la aplicación a mano alzada de las resinas compuestas.


